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ASPECTOS ESSENCIAIS DA NEGOCIACAO

 Solucao conjunta de problemas

* Fontes de ganhos conjuntos
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Exemplo 01.:

Influéncia do tempo
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Exemplo 02:

Aversao ao risco
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Exemplo 03:

Interesses diferentes
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Exemplo 04:

Opinioes diferentes
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RELACAO DE PODER NA NEGOCIACAO

« O poder € instavel,
« O poder se manifesta atraves da

percepcao dos individuos.
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MUITO OBRIGADO!
pessoa@carlospessoa.com.br

(31) 9955.3132
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